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Agenda

 Revisão do XPT 

 Mercados verticais

 Como vender valor para seu cliente



 Revisão do XPT 



 Até 12 Repetidores de Voz

 Até 8 Repetidores de Dados

 Multi Site – Até 30 sites 

 SEM CANAL DE CONTROLE

 Autenticação

 UHF1 , UHF3 e VHF

 Até 1200 usuários por site

 240 Grupos 

Revisão do XPT



 Mercado verticais



AEROPORTOS

VANTAGENS 

- Alta capacidade de chamadas simultâneas
- Expansão sem trocar infraestrutura
- Escalabilidade para crescimento do aeroporto
- Segurança operacional e eficiência



PORTOS

VANTAGENS 

- Coordenação de múltiplas equipes
- Maior capacidade sem alto investimento
- Escalabilidade para terminais em expansão
- Comunicação segura



CCO de Municipalidades

VANTAGENS 

- Comunicação integrada entre diferentes secretarias
- Mais chamadas simultâneas sem congestionamento
- Gestão de prioridades em emergências
- Segurança e confiabilidade para serviços essenciais



Shoppings

VANTAGENS 

- Integração de múltiplos setores
- Mais chamadas simultâneas sem congestionamento
- Gestão de prioridades em emergências
- Escalabilidade conforme o shopping cresce



 Como vender valor para seu cliente



Novo modelo

- O sistema pertence a revenda
- Um sistema, diversos clientes

- Menos manutenção corretiva e mais preventiva

- Implantação de novos clientes de forma dinâmica

- Grande capacidade de expansão de sites e clientes

- Oferecer um serviço diferenciado



Vamos começar?

01 Site (2 RPT)
50 Rádios
03 Clientes

*Exemplos meramente teóricos, consulte seu gerente de vendas e traga seu projeto.



Crescendo..

03 Sites (3 RPT)
200 Rádios
10 Clientes

*Exemplos meramente teóricos, consulte seu gerente de vendas e traga seu projeto.



Consolidado!

10 Sites (6 RPT)
800 Rádios
20 Clientes

*Exemplos meramente teóricos, consulte seu gerente de vendas e traga seu projeto.



Desenho de rede

DESPACHO

XNMS

REDE

Site 1

Site 2

Site 3

Site 4

Cliente 1

Cliente 2 
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Cliente 5 
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